浅谈农资营销
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在农资市场竞争激烈的今天，可以说，谁拥有了资源市场，谁就拥有了财富，这里的资源不仅包括原料资源、人才资源，还包括客户资源，优质的客户资源是企业实力的一种表现，更是企业稳健发展的源动力。
　　在日前结束的厂商沟通会上，一位农资经销商这样深有感触的说：“作为农资经营者，我们要对厂家负责，更要对我们的客户负责，我们心里明白，农民朋友是我们的衣食父母，给他们提供优质的肥料和良好的服务是我们的义务……”。俗语讲，人无信不立，诚信的经营思想是树立企业外在形象的重要标尺，更是商家树立信誉的重要利器，农民买农资首先看重的是质量，然后是服务，鲁西化工的产品生产流程有严格的控制程序，这一点毋庸置疑，经销商所做的工作就是将优质的产品进行展销。
　　目前，农资消费市场还处在高速发展期，正逐步走向成熟，消费者心态也在逐渐成熟，厂商就要多下些功夫，通过实实在在的行动、一点一滴的努力、一次次的切身示范，让看得见、摸得着的事例来证实你宣传推荐的产品，同时，要尽最大努力帮助经济上有困难的农民，“雪中送炭”之举定会使农民朋友永久记住你，并会给你带来稳定而长久的客户资源；在经销策略上，要根据客户的不同需要确定其适合的产品，这就需要深入基层进行调查，根据农田的性质、种植的作物推荐适当的肥料，帮他们制定生产计划，及时的配送农资，以合理的购买成本维护农民朋友的利益。
　　优质的产品质量、完善的服务，经销商与企业尽心维护农民朋友的利益，达到合作三赢的目的！优质的服务是通往市场的一把钥匙，更是鲁西化工赢得未来的制胜法宝！
